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Почему мы пошли по партнерской схеме?

Низкие затраты
на внедрение

Скорость внедрения

Доступ к инфраструктуре
и экспертизе Партнера
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Сотрудничество с БКС

ноябрь 2019

 Начало партнерства с группой БКС

 Принцип работы – договорная база

2021

 Старт продаж ПИФов

 Улучшение клиентского пути

2020

 Интеграция в мобильное приложение Банка

 Обучение сотрудников

 Маркетинг

 Продажи облигаций и структурных продуктов в
отделениях и через контактный центр
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Как конкурировать на рынке инвестиционных продуктов?

Широкая линейка продуктов

Развитая розничная 
инфраструктура Лояльная клиентская база

Эффективная коммуникация между 
командами Банка и Партнера


