
Совершенствование Национальной
гарантийной системы и активизация
деятельности РГО

Как увеличить объем гарантийных операций и 
охват поддержкой заемщиков МСП



Необходим комплекс мер для расширения гарантийной поддержки

• Структурная реформа – переход от субсидирования капитала к субсидированию затрат
на исполнение обязательств

• Результат – увеличение мультипликатора, увеличение объемов гарантийной
поддержки при тех же государственных расходах

• Активно внедрять гарантийные продукты в сегменте с более низким риском, но
пользующихся спросом банков и МСП

• Результат – увеличение лимитов выдач РГО и НСГ за счет сегментации

• Стандартизация гарантийных продуктов и автоматизация процессов. Цифровизация
гарантийной поддержки

• Результат – упрощение оформления заявок и выдачи поручительств, снижение
стоимости поручительства

• Диалог с БАНКОМ РОССИИ. 1 категория качества обеспечения и включение НСГ в ту же
категорию, что и гарантии муниципалитетов

• Результат – повышение мотивации банков работать с НГС



Субсидировать затраты на 
исполнение обязательств НСГ

• Риск повышенного внимания 
контрольных и 
правоохранительных органов

Структурная реформа 
финансовой модели

• Накоплен гарантийный 
капитал

• Сформированы 
принципы работы РГО и 
стандарты деятельности

• Накоплен опыт 
кредитной работы

• Сформирован 
существенный портфель 
кредитных обязательств

• Стандартизация деятельности 
РГО

• Повышение качества 
управления рисками



Развитие в сегменте с низким 
риском: государственные контракты

• Лимиты на поручительств прямо зависят от доходности
финансовых вложений и уровня кредитных потерь.

• Уровень кредитных потерь в кредитовании субъектов МСП на
пополнение оборотного капитала по данным Банка России более
12% от кредитного портфеля

• Пример Гарантийного фонда Москвы:

• при капитале 10 млрд. руб. лимит – 6,25 млрд. руб.

• Уровень дефолтов при исполнении контрактов соответствует количеству
контрактов с ненадлежащим исполнением: 1,25%

• Уровень кредитных потерь соответствует суммам требований,
предъявленных банкам гарантам: 0,35%

• Пример Гарантийного фонда Москвы:

• при выделенном капитале 1 млрд. руб. лимит – 6,00 млрд. руб.

• Возможно субсидирование начисленных резервов
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Увеличение лимитов 
РГО- сегментация



ЭЛЕКТРОННЫЙ СЕРВИС ФИНАНСОВОЙ ПОДДЕРЖКИ МСБ – инструмент автоматизации процессов:

❑Обработка более 50000 заявок на поручительства, первичная квалификация

❑Предварительная проверка СТОП-ФАКТОРОВ и фильтрация заявок для последующего 
рассмотрения

❑Электронное дистанционное взаимодействие ГО с контрагентами.

❑Кредитный цикл ГО: процедуры и операции, выполняемые операторами ГО в рамках 
процесса выдачи поручительства и внесение информации в Систему в 
структурированном виде (электронные формы).

❑Формирование структурированного электронного кредитного досье.

❑Хранение электронных документов и объектов Клиент-Банк-ГО.

❑Генерации электронных документов в соответствии с шаблонами.

❑Внесение данных  в АБС ГО.

❑Создание аналитических отчетов.



Повышение качества обеспечения РГО: 
резервы и нормативы по кредитам

• Отнести поручительства РГО к 1 
категории качества для расчетов 
РВП\РВПС

• Приравнять с точки зрения 
регулятора поручительства РГО к 
гарантиям муниципалитетов

• Отнести поручительства РГО в 
категорию риска «активы со 
средним риском» при расчете 
обязательных нормативов

Диалог с Банком 
России

• Повышается мотивация банков 
взаимодействовать с НСГ

• Затраты банков на капитал 
снижаются

• 1 категория качества – сумма 
поручительства не дисконтируется 
при расчете РВП/РВПС

• Категория риска «средняя» –
влияние на обязательные 
нормативы 20%


